
Course Syllabus



หลกัสูตรการพัฒนาธรุกจิใหม ่(New Business Development) หลกัสูตรระยะสั�น
สําหรบัการพัฒนาธรุกิจใหมเ่กี�ยวข้องกบัแนวทางที�ครอบคลมุซึ�งครอบคลมุหวัขอ้
สําคญัสําหรับสรา้งธรุกจิอย่างเป�นขั�นเป�นตอน เพิ�มโอกาสในการเตบิโตและลดความ
ผดิพลาดจากการลงทนุ โดยมกีารผสมผสานระหวา่งกระบวนการคิดเชงิออกแบบ
เพื�อสร้างความแตกต่างในสินค้าและบริการ การใช้เครื�องมือ Business Model 
Canvas เพื�อเข้าใจ องค์ประกอบของแผนธุรกิจ และการใช้เครื�องมือยุคดิจิทัลเพื�อ
เขา้ถงึกลุม่ลกูคา้ใหไ้ด้มากที�สุด โดยผูเ้รียนจะได้เรียนรู้หลกัการสําคญัในการวางแผน
ธรุกจิ ตั�งแตก่ารคน้หาไอเดยีใหม ่การวิจยัทางการตลาด การเขยีนแผนการบรหิาร 
แผนปฏิบัตกิาร และแผนการเงนิ ใหส้ามารถเรยีนรู ้วเิคราะหค์วามเป�นไปได ้จนกระทั�ง
เลือกโมเดลธุรกิจที�เหมาะสม

หลักสูตรการพัฒนาธุรกิจใหม่
New Business Development

Course Description

หมายเหตุ: ราคาค่าอบรมยังไม่ได้รวมค่าสถานที�เเละภาษีมูลค่าเพิ�ม VAT 7%

12 ชั�วโมง (2 วัน)

2 วัน

150,000 บาท

ขั�นตํ�า 10 คน



กลุ่มผู้เรียนเป�าหมาย 

ผู้บริหารระดับกลาง ผู้บริหารระดับต้นที�ต้องการ
เรียนรู้หลักสําคัญในการบริหารธุรกิจให้มี
ประสิทธิภาพ

จัดการส่วน ผู้จัดการแผนกและผู้นําองค์กร
ที�ต้องการอัพสกิลความรู้ด้านการพัฒนาธุรกิจ

Target Group



Course content

หวัข้อสําคัญสําหรบัหลกัสูตรระยะสั�นการพัฒนาธรุกจิใหม่ครอบคลมุองคป์ระกอบ
สําคัญของการเริ�มต้นธุรกิจใหม่ ซึ�งรวมถึงการสร้างแนวคิด การวิจัยตลาด และ
การระบุโอกาส การวางแผนธุรกิจ กลยุทธ์การตลาด การจัดการทางการเงิน ข้อ
พิจารณาทางกฎหมาย และการเตรยีมการปฏบิตังิานเป�นรากฐานหลัก โครงสร้าง
ทางการเงนิ การบรหิารความเสี�ยง และกลยทุธใ์นการขยายขนาดถอืเป�นสิ�งสําคญั 
นอกจากนี� การบูรณาการการฝ�กปฏิบัติ กรณีศึกษา และการโต้ตอบกับผู้ประกอบ
การที�เป�นที�ยอมรบัสามารถนําเสนอขอ้มลูเชงิลกึอนัลํ�าคา่ในโลกแหง่ความเป�นจรงิ
ได้ การเน้นนวัตกรรม ความสามารถในการปรับตัว และความยั�งยืนในภูมิทัศน์ของ
ตลาดที�กําลงัพัฒนายังเป�นสิ�งจําเป�นสําหรบัผูเ้ขา้ร่วมในการนําทางความซบัซอ้น
ของการเป�ดตวัและการรกัษาธรุกจิที�เจริญรุ่งเรืองอยา่งมปีระสิทธภิาพ ผูเ้รยีนจะ
ได้เรียนรู้การพัฒนาธุรกิจใหม่ อย่างมีประสิทธิภาพผ่าน 4 Modules ดังนี�

แนวคิดทางธุรกิจเป�นกระบวนการสร้างสรรค์ในการสร้าง พัฒนา และขัดเกลา
แนวคิดหรือแนวคิดทางธุรกิจใหม่ๆ โดยเกี�ยวข้องกับการระดมความคิด การระบุ
โอกาสทางการตลาด และนวัตกรรมใหม่เพื�อตอบสนองความต้องการหรือป�ญหา 
เมื�อระบุแนวคิดที�ใช้ได้จริงแล้ว จุดสนใจจะเปลี�ยนไปที�การพัฒนาโมเดลธุรกิจ ซึ�ง
ครอบคลมุถงึการกําหนดวธิทีี�ธรุกจิจะสรา้ง ส่งมอบ และรวบรวมมลูคา่ การพัฒนา
โมเดลธุรกิจเกี�ยวข้องกับการออกแบบองค์ประกอบหลักของธุรกิจ เช่น การนํา
เสนอคุณค่า กลุ่มลูกค้าเป�าหมาย แหล่งรายได้ โครงสร้างต้นทุน และช่องทางการ
จดัจําหนา่ย ตอ้งใชแ้นวทางเชงิกลยทุธเ์พื�อให้แนใ่จวา่แนวคดิทางธุรกจิไมเ่พียงแต่
เป�นนวัตกรรมเท่านั�น แต่ยังยั�งยืนและให้ผลกําไรอีกด้วย

1. Business ideation
2. Business model development and planning

1MODULE



การวจัิยตลาดเป�นกระบวนการที�เป�นระบบในการรวบรวม วิเคราะห ์และตีความขอ้มลู
เกี�ยวกบัตลาดเป�าหมาย รวมถงึลกูคา้เป�าหมาย คูแ่ขง่ และอตุสาหกรรมโดยรวม 
โดยใหข้้อมลูเชิงลกึที�มคีณุคา่เพื�อประกอบการตัดสินใจและกลยทุธท์างธรุกิจ จะ
ทาํใหม้ั�นใจวา่กลยทุธข์ององคก์รสอดคลอ้งกบัความเป�นจรงิของตลาด ขอ้มูลเชิง
ลกึที�ไดร้บัจากการวิจัยตลาดสามารถเป�นแนวทางในการตดัสินใจภายในแผนการ
จดัการ ชว่ยใหธ้รุกจิปรบัตวัเขา้กบัการเปลี�ยนแปลงของตลาด ระบโุอกาส และจดัสรร
ทรพัยากรอยา่งมปีระสิทธภิาพเพื�อความสําเรจ็ที�ยั�งยนื

1. Market research and idea valiadation
2. Management plan

2MODULE

แผนทางการเงนิเป�นองคป์ระกอบสําคญัของแผนธรุกจิ โดยสรุปประเด็นทางการ
เงนิและการคาดการณข์องธรุกจิในชว่งเวลาที�กําหนด โดยทั�วไปจะประกอบดว้ยการ
คาดการณ์โดยละเอียดเกี�ยวกับรายได้ ค่าใช้จ่าย และกําไร พร้อมด้วยงบการเงินที�
สําคญั แผนทางการเงนิยงัรวมขอ้มลูเกี�ยวกับขอ้กําหนดดา้นเงินทนุ โครงสรา้งเงนิ
ทุน และกลยุทธ์ทางการเงิน ส่วนนี�ช่วยให้ผู้มีส่วนได้ส่วนเสีย รวมถึงนักลงทุนและ
ผู้ให้กู้ยืม ประเมินความสามารถทางการเงินและความยั�งยืนของธุรกิจ

การฝ�กปฏิบัติการจัดทําแผนธุรกิจ และ การนําเสนอของผู้เรียน

Financial plan

3MODULE

Business plan summary and presentation

4MODULE



Program  

MODULE 1 
1. Business ideation
2. Business model development 
and planning

MODULE 2 
1. Market research and idea 

valiadation
2.  • Management plan

D  A  Y

01
9:00 – 12:00

MODULE 3

Financial plan

1. MODULE  4
Business plan summary and 
presentation 

13:00 – 16:00

D   A  Y

02
หมายเหต ุ: ตารางการอบรมอาจมีการเปลี�ยนแปลงได้ ในกรณีเกิดสถานการณ์อันเป�นเหตุให้ไม่สามารถจัดการเรียนการ

สอนได้ โดย NEO ACADEMY จะทําการปรับวันเวลาเรียนตามความเหมาะสม ขอสงวนสิทธิ�การคืนเงินค่าลงทะเบียน
หลักสูตรในทุกกรณี ยกเว้นในกรณีที�มีการเลื�อน หรือยกเลิกการอบรม เนื�องจากจํานวนผู้เรียนไม่ถึงเกณฑ์ที�กําหนดเท่านั�น

9:00 – 12:00

13:00 – 16:00



Instructor

Contact
092-916-4265

Line: @neoacademy

Email: sales@neoacademy.pro

ลงทะเบียนทางเว็บไซต์: www.neoacademy.pro

อาจารย์และผู้เชี�ยวชาญด้านการบริหารธุรกิจและการเงินสําหรับผู้ประกอบการ ด้านการ
วิเคราะห์ความเป�นไปได้ทางการเงินสําหรับโครงการลงทุน และการประเมินมูลค่าธุรกิจ 
มีประสบการณ์ให้คําปรึกษาด้านการเงินกับบริษัทชั�นนําทั�งภาครัฐและเอกชนหลายแห่ง

ดร.วสุ กรีตวุิฒเิศรษฐ์

ประวติัการทาํงาน และการศึกษา 

ประธานหลักสูตร MBA หลักสูตรนานาชาติ

สถาบันเทคโนโลยีพระจอมเกล้าเจ้าคุณทหารลาดกระบัง 


